SoftPower

Responsable Commercial de Comptes

Vous aimez les défis ? Vous avez un esprit de conquéte et aimez résoudre des problémes
complexes ? Si oui, vous étes peut-étre le nouveau collaborateur/la nouvelle collaboratrice
que nous recherchons. Chez SoftPower, votre curiosité est essentielle. Nous sommes fiers de
notre culture d'entreprise qui encourage la pensée ouverte et créative. Nous accordons une
grande importance a nos collaborateurs et a leur contribution a la réussite de nos clients,
ainsi qu'a la notre.

Présentation de SoftPower : La société SoftPower SAS offre des solutions complétes en
simulation mécanique, analyse de données, intelligence artificielle et gestion de machines
haute performance et cloud, en partenariat Platinium avec Siemens, leader mondial dans
I’édition et la commercialisation de logiciels de calcul scientifique. Les solutions proposées
couvrent un large spectre de domaines en ingénierie comme la mécanique, le génie civil,
I’électronique, I'électromagnétisme etc.

Pour plus d’information sur SoftPower et ses activités, consulter le lien ci-apres:
https://softpower-sas.fr/

Description du poste : Afin de développer nos activités en France, nous recherchons des
candidats motivés et désireux d’apprendre par des réalisations pratiques sous la responsabilité
directe d’'un manager expérimenté. Ce poste aura un impact direct sur notre succes. Le/la
responsable de compte est chargé(e) de vendre et de promouvoir I'ensemble des produits et
services proposés aupres des clients de maniére appropriée et efficace afin de démontrer la
valeur ajoutée et de développer activement le portefeuille clients. Vous collaborez étroitement
avec tous les services afin de garantir une expérience client optimale. Vous saurez développer
des relations solides et renforcer notre position unique sur le marché. De plus, vous étes
responsable de la prospection proactive des prospects, de la gestion des leads/contacts afin
de créer de pipelines solides.

Dans ce réle, vous bénéficierez des conseils et de la formation nécessaires pour devenir un
expert en vente de technologies tout en maitrisant I'art de construire des relations clients
fortes permettant d’assurer une croissance a long terme.

Si vous souhaitez développer vos compétences en vente, apprendre sur le terrain et lancer
votre carriére dans la vente, cette opportunité est faite pour vous.

Principales responsabilités :

e Créer des opportunités de vente et planifier des réunions avec les dirigeants clés
e Suivis quotidiens des clients et des prospects
e Mise a jour quotidienne du CRM

SoftPower SAS
99 Blvd de la Reine, 78000 Versailles France
T: +33(0)9 81 23 65 93 | M:contact@softpower-sas.fr
SIREN 930 033 154 - APE 4791B - TVA FR10930033154
https://softpower-sas.fr/



https://softpower-sas.fr/
https://softpower-sas.fr/

SoftPower

e Création de devis et gestion de I'ensemble du processus de vente pour des cas
spécifiques

e Interactions avec nos partenaires et les services commercial, techniques et marketing

e Développement de plan stratégique pour dépasser systématiquement les objectifs.

e Un effort continu pour faire avancer I'entreprise et les clients avec un esprit « gagnant-
gagnant »

Vos aptitudes :

e Doté(e) d'un esprit d’entreprendre et d'une grande proactivité, vous prenez des
initiatives pour explorer de nouvelles opportunités

e Curieux(se) et agile, vous étes a I'aise dans un environnement en constante évolution

e Structuré(e), vous étes capable de rester focalisés sur vos priorités

e Désireux(se) d'apprendre et une passion pour étre dans la vente

Compétences et qualités souhaitées

e Diplébmé d’école de commerce ou d’ingénieur avec ou sans expérience
e Francais courant, Anglais écrit et oral. Solides compétences rédactionnelles et verbales
pour une communication quotidienne efficace
e Compétences organisationnelles pour la planification des taches et des priorités et
gérer vos taches quotidiennes via le CRM
e Capacité a communiquer efficacement la valeur des logiciels et des services proposés
e Excellentes capacités de présentation et d'écoute
e Mindset orienté résultats avec une approche collaborative ol le succes de I'équipe
bénéficie a chacun
Une bonne éthique de travail est primordiale.
Lieux d'emploi : Versailles avec la possibilité de télétravail et de déplacements
Date de commencement : Plutét possible
Type de contrat : Contrat a durée indéterminé (CDI)
Notre Offre :

e Salaire a convenir en fonction de I'expérience et des objectifs a atteindre
e Mutuelle, prévoyance et tickets restaurants
e Remboursement de I'abonnement transport a hauteur de 50% (sur justificatif)

Envoi de candidature :

CV + lettre de motivation courrier électronique a I'adresse suivante: admin@softpower-sas.fr
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